Zrob to Sam: Minimalny system Linkedin
social selling bez spiny i algorytmow.

Clarity > format

STRATEGIA SOCIAL SELLING.
PROSTA. SKUTECZNA.
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Trzy Elementy Minimalnego Systemu

Clarity > format

1. Profil z Jasna
Obietnica Wartosci

e Jasny komunikat
e Wartosc dla odbiorcy

STRATEGIA SOCIAL SELLING.
PROSTA. SKUTECZNA.

2. Prosta Baza 3. Kalendarz Stalych
Idealnych Kontaktow Slotow
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e 150-200 idealnych kontaktow o Systematyczne interakcje
e Bez dodatkowych aplikacji » Budowanie relacji

Te trzy komponenty wystarczaja do
systematycznego budowania relacji bez wykresow.
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Formuta Naglowka: Jasny Sygnat dla Idealnego

Khenta Clarity > format. Opis techniki tworzenia.
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Odbiorca — Pozadany —  Bdl/
Idealny Wynik Przeszkoda

Technika tworzenia nagtéwka,
ktory od razu filtruje odbiorcow.

STRATEGIA SOCIAL SELLING.
PROSTA. SKUTECZNA.

MECHANIZM
FILTRACJI

Swiadoma
R raca REZULTAT
Zaproszenia od Wieksza Swiadomos¢
0s0b, ktére =
rozumiejg wartos¢. Jakosciowe Kontakty
@ ® —@
Przypadkowy | AN
Scroll L/ & ®\ @
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Odrzucenie ©
niewtasciwych
kontaktow.
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Mniej Znaczy Wiecej: Sita Jednego Dowodu

w Zakladce Featured

Clarity > format. Ograniczenie zwieksza konwersje.

ZBYT WIELE MATERIALOW
(Rozprasza Uwage)
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C’? =" _ ~ Brak Skupienia /
L o Niska Konwersja

Nadmiar informacji utrudnia szybka
weryfikacje kompetencii.

STRATEGIA SOCIAL SELLING. PROSTA. SKUTECZNA.

JEDEN MOCNY CASE STUDY
(Buduje Zaufanie)
ﬁEﬁatUred i
MOCNY CASE / Weryfikacja / Spotkanie
REFERENCJA ) (Wysoka Konwersja)
.

Skoncentrowany dowod skutecznie

prowadzi do celu — spotkania.
+ L1IFactor



Szeroka Sie¢ Kontaktow

Proces Filtrowania: s BoR gt s ps
Trzy Kluczowe Pytania = @)@@)@Qv\b@ Pt

Minimalizacja listy do realnych o i b B
pOteanalnyCh kllentéw S\J7 (Czy osoba podejmuje decyzje finansowe?)

J

(@) 2.SzukaRozwiazania z Mojej Niszy?
2, (Czy istnieje aktywna potrzeba?)

J
@ 3. Wartos¢ w 15 Minut?
() (Czy moge szybko poméc?)
J
(e} 1 50

- . S | Nazwisk, ktére realnie
Wynik Filtrowania 8 @ odpowiedzg na wiadomos$¢.
®
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Opis metody ,,5%x5%5”

Codzienne, systematyczne dziatania budujgce zaufanie.

\@ 5 Spersonalizowanych D 5 Komentarzy do [b 5 Reakcji na

Zaproszen Postow Aktywnosc¢

e Wyslij 5 wiadomosci dziennie. e Wnies wartos¢ do dyskusiji. e Okaz wsparcie.

e Dostosuj tres¢ do odbiorcy. e Pokaz swojg wiedze. e Angazuj sie w tresci innych.

e Buduj wartosciowe relacje od e Badz widoczny w sieci. e Wzmacniaj obecnos¢ online.
poczatku.

Korzysci metody 5x5x5:
e U Zapobieganie blokadom: Dziatanie w matych seriach chroni Twoje konto.
e (U Utrzymanie naturalnego rytmu: Regularnosc¢ buduje zaufanie, a nie nattok.

STRATEGIA SOCIAL SELLING.
PROSTA. SKUTECZNA.
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Wskazowka: Skuteczne Otwieranie
Rozmowy

PODEJSCIE: PYTANIE > PITCH REZULTAT UNIKAJ: PITCH NA START

— osales]
>>50% PFx -

Otwieraj pytaniem

o aktualny projekt lub Unikanie pitchu NATURALNA
wyzwanie zwigzane MNIEJSZE W pierwszej WYMIANA
z trescig profilu. ODRZUCENIE wiadomosci. INFORMACJI

STRATEGIA SOCIAL SELLING.

PROSTA. SKUTECZNA. + LiFactor



Opis struktury krotkiej rozmowy

3 MINUTY

POTWIERDZENIE
CELU

/ MINUT

GLEBOKIE
PYTANIE
O KONTEKST

JESLI NIE MA JASNEGO FITU:

KONCZYMY: JASNY ‘NEXT STEP’

LUB GRZECZNE POZEGNANIE,
BEZ CIAGNIECIA

S MINUT

WSPOLNA
DEFINICJA
SUKCESU
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Tygodniowy Rytm Dzialania: Trzy Bloki po 30 Minut

Minimalistyczny i powtarzalny system bez narzedzi.

PONIEDZIALEK (%ﬁ SRODA S PIATEK e
PONIEDZIALEK SRODA PIATEK
Komentarze (30 min) Wysytanie zaproszen (30 min) Rozmowy (30 min)

Efekty cyklu: Automatyzacja aktywnosci « Pomiar efektywnosci « Bez spiny i algorytmow.
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Zrob to Sam: Minimalny system Linkedin
social selling bez spiny i algorytmow.

Koncentracja na kluczowych metrykach Pomijanie metryk proznosci
Wspodtczynnik
odpowiedzi Liczba
(reply rate) | WS Y polubien
tygodniowo WL N @

B
REALNY WPLYW - e

Liczba spotkan NA PIPELINE -' U "STRESU
kwalifikowanych S Social Selling = "
(qualified calls) Index (SSI)
tygodniowo

STRATEGIA SOCIAL SELLING. Fokus na odpowiedz i spotkania = Realny biznes.

PROSTA. SKUTECZNA. Pomijanie polubien = Mniej stresu.
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#1B2B LinkedIn Agency

(® Darmowa diagnoza w 2 minuty

Czy Twoja firma moze
wykorzystac potencjat
LinkedIn?

Sprawdz w 2 minuty mozliwosci Twojej firmy do
generowania sprzedazy, budowania autorytetu
branzowego, wizerunku lidera i otrzymaj spersonalizowane
zalecenia dotyczace LinkedIn.

Rozpocznij szybkg diagnoze -

quiz.lifactor.com

. © ol o

W 2 minuty Indywidualne Natychmiastowy Bez podawania
zalecenia wynik emaila
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